
Nama Perguruan Tinggi : DCC Bandar Lampung 

Mata kuliah : Kewirausahaan 2

Semester : Tiga (3)

Standar Kopetensi : Mahasiswa mampu mengerjakan beberapa ujian tertulis yang 

  telah disyaratkan serta melakukan penjualan di tempat umum secara 

  langsung, dengan melakukan riset yang telah dilakukan sebelumnya.  

Kopetensi Dasar  : 1.1 Mahasiswa mengerti dan memahami bagaimana Menilai

         Sebuah Peluang Pasar dan membuat suatu rancangan sebuah 

         bisnis berdasarkan hal-hal yang nyata di Lapangan

   1.2 Mahasiswa mengerti dan memahami bagaimana

         Memasarkan Barang dan Jasa serta mengetahui 

         penerapannya di Lapangan

Indikator Pencapaian Kopetansi Kegiatan pembelajaran Materi pembalajaran Alokasi waktu Sumber belajar

Pengetahuan : Produk 1. Mejelaskan meteri riset pasar Menilai peluang pasar 2x90 menit 1.  Modul Kewirausahaan 2, 

1. Mengatahui dan memahami bagaimana 2. Menjelaskan langkah riset pasar      DCC Bandar Lampung

    melakukan riset pasar dengan baik 2. Berbagai Literatur lain yang 

2. Mengetahui danmemahami cara 3. merencanakan kegiatan observasi     menunjang  bab ini

    memperkenalkan produk-produk baru

3. Mengetahui danmemahami cara mendapatkan data sensus 4. mempresentasikan hasil  

    dan mengolah data tersebut untuk keperluan kewirausahaan     observasi di lapangan

4. Mengetahui dan memahami cara mencari 

    Lokasi usaha yang baik

Pengetahuan : Proses

1. Rencanakan dan melaksanakan observasi secara 

    langsung tentang menilai peluang pasar

Psikomotor 

Mempraktekkan kegiatan pembelajaran

Mempresentasikan hasil observasi di dalam kelas

AKADEMI MANAJEMEN INFORMATIKA DAN KOMPUTER

DIAN CIPTA CENDIKIA BANDAR LAMPUNG

SILABUS PEMBELAJARAN



Avektif 

1. Melakukan komunikasi : Presentasi bertanya, 

    dan berpendapat

2. Melakukan kerjasama

Pengetahuan : Produk 1. Mejelaskan meteri memasarkan Memasarkan barang 2x90 menit 1.  Modul Kewirausahaan 2, 

1. Mengetahui dan memahami bagaimana memuaskan     barang dan jasa dan jasa      DCC Bandar Lampung

    keinginan dan kebutuhan pelanggan 2. merencanakan kegiatan observasi 2. Berbagai Literatur lain yang 

2. Menjelaskan bagaimana cara menarik pelanggan baru 3. mempresentasikan hasil     menunjang  bab ini

3. Menjelaskan bagaimana pentingnya hak guna paten     observasi di lapangan 

    bagi wirausaha 

Pengetahuan : Proses

1. Rencanakan dan melaksanakan observasi 

    secara langsung tentang 

    memasarkan barang dan jasa

Psikomotor

Mempraktekkan kegiatan pembelajaran

Mempresentasikan hasil observasi di dalam kelas

Avektif 

1. Melakukan komunikasi : Presentasi bertanya, dan berpendapat

2. Melakukan kerjasama


