
 

 

 

 

 

 
 

ABSTRAK 

 
 

ANALISIS SALURAN DISTRIBUSI PRODUK KONVEKSI BUMDES 

ARTHA MULYA DESA WALUYOJATI KABUPATEN PRINGSEWU 

 

 
Oleh 

Poppy Aprilia 

 

BUMDes Artha Mulya adalah salah satu Badan Usaha Desa yang terletak di Desa 

Waluyojati Kabupaten Pringsewu. BUMDes Artha Mulya memiliki 4 jenis unit 

usaha, salah satu nya adalah unit konveksi. Dalam memasarkan produknya 

Konveksi BUMDes Artha Mulya menggunakan saluran distribusi. Keputusan 

saluran distribusi harus dipertimbangkan secara baik agar aktivitas pemasaran 

dapat berjalan dengan baik. 

 

Masalah yang dihadapi oleh Konveksi BUMDes Artha Mulya ialah kurang 

berminatnya distributor untuk mendistribusikan produk Konveksi BUMDes, hal 

ini dikarenakan produk Konveksi BUMDes Artha Mulya memiliki kualitas 

produk yang kurang baik, harga yang terlalu mahal, dan kemasan yang kurang 

menarik karena tidak adanya merek dalam kemasan.Permasalahan yang akan 

diteliti adalah “1). Apa yang dilakukan BUMDes agar distributor berminat 

mendistribusikan produk Konveksi BUMDes, 2). Bagaimana BUMDes konveksi 

menangani kendala pendistribusian produk  pakaian dalam pria?” 

 

Tujuan yang ingin dicapai dalam penelitian ini adalah “1). Mengetahui hal apa 

yang menyebabkan kurangnya minat distributor untuk mendistribusikan produk 

Konveksi BUMDes, 2). Mengetahui bagaimana Konveksi BUMDes menyikapi 

kendala dalam pendistribusian”. Metode yang digunakan dalam penelitian ini 



 

 

adalah metode penelitian deksriptif yaitu dengan mengumpulkan data melalui 

observasi, wawancara, dan dokumentasi.  

 

Dari hasil pembahasan dapat disimpulkan bahwa Konveksi BUMDes Artha Mulya 

melakukan pendistribusian tidak langsung maupun pendistribusian secara 

langsung. Konveksi BUMDes Artha Mulya mendistribusikan produknya melalui 

distributor, tetapi hanya ada dua distributor yang berminat mendistribusikan 

produk Konveksi BUMDes. Hal itu disebabkan oleh beberapa masalah dan 

kendala yang terjadi dalam produk Konveksi BUMDes, seperti produk pakaian 

yang mempunyai kualitas kurang baik, harga yang terlalu mahal dan kemasan 

yang kurang menarik karena tidak adanya merek dalam kemasan.  

 

Penulis mengajukan saran yang dapat dijadikan bahan pertimbangan oleh 

Konveksi BUMDes Artha Mulya. Penulis menyarankan agar Konveksi BUMDes 

Artha Mulya dapat memilih bahan yang kualitasnya baik untuk memproduksi 

pakaian dalam pria dan sebaiknya Konveksi BUMDes membuat merek untuk 

produk pakaian dalam pria sehingga produk pakaian dalam pria terlihat lebih 

menarik, serta Konveksi BUMDes harus  menurunkan harga produknya sesuai 

dengan kualitas yang dimiliki oleh produk Konveksi BUMDes. Kendala yang 

dihadapi oleh pihak Konveksi BUMDes mengenai keterlambatan pengiriman 

barang yang disebabkan oleh pembuatan pakaian dalam pria yang terlampau lama 

dikarenakan karyawan yang kurang mahir dalam menjahit sebaiknya pihak 

K o n v e k s i  BUMDes melakukan pelatihan agar karyawan Konveksi BUMDes 

dapat mahir dalam membuat produk pakaian dalam pria. 

Kata kunci : Distribusi, Saluran distribusi 
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